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RESUME

Née dans un contexte de mondialisation et d’ouverture des économies
nationales a la concurrence, I'OHADA a pour principal objectif d’instaurer un
climat de confiance propice aux investissements tant nationaux qu’internationaux.
Pour atteindre cet objectif, le législateur s’est engagé dans un vaste chantier de
modernisation et d’harmonisation du droit des affaires au sein des Ftats membres.
L un des choix les plus complexes était celui des acteurs et professionnels chargés
d'implémenter cette dynamique. Les intermédiaires de commerce ont ainsi été
retenus, en lieu et place des auxiliaires de commerce, pour déployer la

représentation commerciale au sein des Ftats membres et en dehors des frontiéres
de I'espace de 'OHADA.

La présente réflexion, au regard de ce qui précéde, a cu pour objectif de
rechercher la cohérence entre le statut professionnel des acteurs et le régime
juridique de T"activité de représentation commerciale en droit de I'OHADA. 11
s"agissait ¢galement d’évaluer le degré de pertinence du dispositif juridique mis en
place pour encadrer la profession d’intermédiaire de commerce. La diversit¢ qui
caractérise cette catégorie professionnelle dans la pratique imposait une démarche
globale et prudente pour parvenir a la reconnaissance juridique de la catégorie
professionnelle d’intermédiaire de commerce en droit de 'OHADA. Le contrat
d'intermédiaire de commerce, bien que simplement

annoncé, préconise
d’importantes solutions théoriques et pratiques pour y parvenir.

Dans ce contexte, la profession d’intermédiaire de commerce en droit de
"'OHADA mérite d’étre repensée. En cffet, le foisonnement des statuts particuliers
autour de la notion d’intermédiaire a contribué au renforcement de I'opacité de cette
catégorie professionnelle. 11 n’est pas toujours aisé de faire la distinction entre
mandat, représentation, courtage, commission ou méme agence commerciale, Ces
notions renvoient a des réalités diverses, chacune se défendant une spécificité que la
doctrine et la jurisprudence ont parfois contribué¢ a renforcer. Et ¢’est pour déméler
I'écheveau que nous avons suggéré quelques propositions.

Mots clés : OHADA, intermédiaire de commerce, représentation commerciale,
théorie générale, agent commercial, commissionnaire, courtier, entremise, mandat,
contrat d'intérét commun, commergant, prestataire  de  service, contrat
d’intermédiaire, statut professionnel, régime contractuel, distribution, commerce
international.
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ABSTRACT

Born within the context of modernisation and of exposing national
economies to competition, OHADA has as principal objective to put in place a
climate of confidence favourable to national as well as international investments. To
attain this objective, the legislator has engaged in a vast domain of modernisation
and harmonisation of business law within the member states. One of the most
complex choices was that of actors and professionals in charge of putting in place
this dynamic. Trade middlemen were thus retained, in the place of auxiliaries of

commerce, to carry out commercial representation within the member states and
beyond the frontiers of OHADA zone.

This reflection, with regard to the preceding, has as objective to search for
coherence between the professional status of actors and the legal regime of the
activity of commercial representation in OHADA law. It equally had to evaluate the
degree of pertinence of the legal device put in place to regulate the profession of
business middlemen. The diversity which characterises this professional category in
practice imposed a global and prudent step to arrive at the legal recognition of the
professional category of trade middlemen in OHADA law. The contract of a
business middleman, even as simple as it is, recommends many theoretical and
practical solutions to arrive at it.

Within this context, the profession of business middleman in OHADA law
needs to be rethought. In effect, the abundant special status surrounding the notion
of middleman has contributed to reinforce the opacity of this professional category.
It is not always easy to make a distinction between a mandate, representation,
brokerage, commission or even commercial agency. These notions are actually
diverse, each having its specificity that legal literature and case law have
contributed to reinforce. And it is to clear up these interlaces that we made some
proposals.

Key words: OHADA, business middleman, commercial representation, general
theory, commercial agent, commission agent, broker, agenc?«, mandate, contract of
common interest, trader, service provider, c.onn:act of m‘lddlem:fm, professional
status, contractual regime, distribution, International trade,
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